
 

            どの助成金を申請しよう？ 

                  助成金を申請する前に・・・ 
 

 

１． あなたの活動に本当に必要なのは資金ですか？ 

経営資源には「資金」のほかに 

■ 人    

■ 物    

■ 情報    

■ ネットワーク（人脈）   

■ 目的・情熱 

などがあります。今、あなたの団体に本当に必要なのは「資金」ですか? 

それ以前に必要なものがあるときは、そちらの調達を優先してみてはいかがでしょう？ 

 

 

２． あなたの組織の財務状況を把握していますか？ 

■ 会費 （会員から継続的に支払われる会費は、安定した収入源の一つであり、使途が限定されません） 

■ 寄付金 （指定されなければ使途が限定されません。ミッションや事業に賛同を得る必要があります） 

■ 事業収益 （物品の販売やサービス・労力の提供による対価などを指します） 

■ 補助金・助成金 （国や地方公共団体、助成財団などが、NPO などの団体や個人に対して、設立・活動・事業

の支援のための資金や物品を提供するものです。） 

 

助成金は、会費・寄付・事業収益などの自主財源に比べて、調達効率は高いものの、自由度や安定度は劣りま

す。「お金がないから助成金でも申請しようか」と考えている人は、まず会費・寄付金収入を増やす工夫を考えて

みませんか？ 

 

３． 組織の事業計画に沿ったものですか？ 

助成金を受けようという事業計画は思いつきで出来るものではありません。まず活動の目標を定め、その目

標を達成するために必要となる資源や時間を考慮し、慎重に計画を練り上げる必要があります。その上で、

資金面の手当てをすることになり、申請の対象となる助成金を選択することになるのですが、そのためには、

現在募集中のものだけでなく、過去の資料などから、年間を通じた助成金情報を収集し、比較・検討しまし

ょう。また、組織が本来行わなければならない活動を見失い、助成金を獲得することが目的になってしまわ

ないように気をつけましょう。 

 


